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ME HA SALIDO REPONDO:.
TE HE PESPLUMADRO Y
ENCIMA ME HAS DADO POS
IPEAS PARA Ml NEGOCIO

Rivales sobre el tapete,-

contactos

T.RUIZ
truiz@neg-odio.com
3 ilda Cemnaera la tinica
N mujer y se llevé el pre-
mio. Hablamos de pé-
quer,deuntomeobastante inti-
mo (s6lo 50 participantes) que
acaba de tener lugaren el Casi-
nodeTorrelodones, en Madrid.
Sin embargo, Nilda no fue alli
expresamenteaganar730euros
(quelosgand)niainvitaraunas
‘copas a unos colegas(al finalno
le quedd mas rerhedio). Nilda,
que esresponsable de marke-
‘ting para el drea de Juego del
Grupo Mercantis, fue alli para
“hacer contactos de negacios,
entre otras cosas porque el sa-
rao se habia montado para eso.
Detrds de todo,]aempresaespa-
fiola de servicios de internet
Sync.es, la multinacional Proso-

die, proveedora de soluciones

de tecnologia, y Bet365, compa-
iiia de apuestas deportivas.

*Creo que mas que hacer con-
tactos los participantes hacen
directamente negocios. Reuni-
mos a personas de maltiples
sectores que pueden tener inte-
reses comunes. Hay otros even-
tosde networkingenlosquelas
dindmicas son un poco forza-
das. El péquer provoca los con-
tactos de manera natural’, afi-
ma Yaho Arbeloa, director gene-
ralde Sync.es.

La férmula es sencilla. Hay
cinco mesas y los jugadores se

Ala izqunerda delaimagen, Nilda Cerna, tinicamujer participante y ganadora del torneo de paquer.

Naturalidad:

Otros eventos son
mas forzados, sin
embargo el juego los
hace divertidos

BEEE

distribuyen en ellas por sorteo.
Antes de empezar y también a
medida que la gente va siendo
eliminada hay mucho tiempo
para charlar. Y lo més impor-

tante, como los invitados son .

altos cargos de empresas "sa-

. bes que la persona ala que le

estrechas la mano tiene capaci-
dad de decision. 5i se habla de
un acuerdo, ird en serio”, apun-
taYago Arbeloa.

“Nada mas llegar al casino ha-

bia un coctel. En ese momento
comenz6 el networking. Yo soy

muy buena conversadora, asi’

queenseguida conocialagente
que me interesaba”, explica Nil-
da Cerna. Ademds, es toda una
expertaenlamateria.“Sueloira
muchos eventos de networ-
king,yrepartomistarjetas devi-
sita con la destreza de un cru-
pier”, bromea. “La otra noche di

AL MENOS ME HAS
PRESENTADO A M1
PROYIMO SOCIO

Pdr'd mi empresa

Tendencias < El poquer una herramienta muy utll para hacer negoc1os

yrecibi varias. Después, en casa,
agreguéamucha gente en Twit-
ter, porque también utilizo bas-
tante esta red social”, anade.

Cernajuegaal péquercasipor -

contagio. Un amigo 5e lo'pegd
hace unos tres afios; en Chile.
“El, Rodrigo Vzquez, es cam-
pedn deajedrez enmi pafs, yde
Tepente se paso al poquer. Yo
medije:siéllohace, ;porquéyo
no?”. Primero se midi6 con di-

nero ficticeo, luego de forma
online. Después entré en una
salay se dio cuenta de que le
apasionaba. Y por si fuera poco,
se saca un sobresueldo, “No ga-
no como para vivirde ello. Pero
algo ayuda. En algunos me me--

" to en el bolsillo 300 euros, en

otros3.000"

Le preguntamos si verdadera-
mente se pueden hacer nego-
cios jugandoalascartasy apos-
tando dinero. "En la mesa se ge-
nera ciertarivalidad, esoes cler- .
to, pero es porque la gente selo
toma en serio. ZRealmente se
consiguen nuevos contactos?,

' creo que si, aunque no se pro-

fundiza demasiado”, explica.
NEGOCIO ha hablado conuno
de los patrocinadores, el sueco
AlbinFiusanen, responsable pa-
raEspanadela casadeapuestas
online Pafcom. "El evento haes-
tadomuybien organizado. Para
mi ha sido muy agradable vera
todos los jugadores disfrutar
tanto. No es el Ginico torneo de
este tipo que conozco, pero siel
Primero que patrocinamos'”.
Destaca la importancia de la
exclusividad, del reducido ng-.
mero de asistentes, "Asi es como
se puede entablarunaconversa-
cidn sustanciosa con otro em-
presario®. £, por ejemplo, ha to-
mado contacto con represen-
tantesdeagencias de medios de
internet. "Estoy buscando una

" para comprar en Espafiay me

resulté muyinteresante’.

&Y sivadefarel?

Segin Tiusanen, la verdadera
tomade contacto tiene lugaren
lamesa, sobre el tapete, "Se jue-
ga condinero, pero la cantidad
no es significativa, 50 euros. [a
idea es divertirse. Yo a mis con-
tactos los conoci jugando”. ;Y
segun se juega se negocia? Ar-
beloa se rie. "Puede ser un re-
flejo dela personalidad de cada
uno: se ve quién apuesta fuer-
te, quién es mas conservador,
quiénvadefarol..".

Alejandro Suarez, director ge-
neralde Publispain.com, eravir-
geneneste torneo (que celebra-
basu quinta edicion). Mas atn,
era virgen en el plano del p6-

. quer. "No habia jugado en mi
_ vida, pero es que eso no tenia

importancia, puesto que alli se
vaa conocer gente de tu sector

.y arefrescar contactos que ha-

bias perdidodevista. Aprendia
jugar un minuto antes de em-
pezar,y habia unas 10 personas
mds como yo!, asegura. Como
ve, en esto puede participar to-
do el mundo, "Y divertirse, Fue
como estar en Las Vegas. Estoy
muy contento porque a veces
esta bien salir del despacho
para hacer este tipo de cosas.
El juego es solo un aliciente”,
concluye. 4



